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ABSTRAK

I PEMBINAAN DAN PENGEMBANGAN PEMASOK IKM UNTUK
MENCAPAI VALUE CHAIN PARTNERSHIP

= & Jawa Timur khususnya di Malang Raya baik di Kota Malang, Kabupaten Malang
%= Batu, studi tentang strategi pembinaan dan pengembangan peran pemasok untuk
20izhan dan perdagangan makanan dan minuman belum banyak dilakukan khususnya

“ndustri kecil dan menengah. Kondisi ini mendorong diperlukannya sebuah penelitian
& = estigasi bagaimana upaya yang diperlukan untuk mencapai hal tersebut di subsektor
s0lzhan dan perdagangan makanan dan minuman di Malang Raya. Setelah strategi
Zan pengembangan pemasok IKM dapat tercapai, selanjutnya informasi tersebut dapat
@ch pihak terkait dalam mengatasi kelancaran proses produksi dan distribusi di industri
makanan dan minuman.

dari kondisi saat ini maka penelitian ini diarahkan untuk menganalisis strategi
= Zan pengembangan pemasok industri kecil dan menengah di subsektor pengolahan

“wngzga tercapai value chain partnership. Tujuan ini dibagi ke dalam 2 tahun penelitian.
Memetakan status supply risk, profit impact, klasifikasi bahan baku dan relationship
= antara IKM subsektor pengolahan makanan dan minuman dan pemasok di Malang
= - Mengembangkan strategi untuk pembinaan pemasok industri kecil dan menengah
pengolahan makanan dan minuman di Malang Raya untuk mencapai value chain

TEAML Pemasok, Supplier Relationship Development, Value Chain Partnership



